Материалы для подготовки к экзамену по дисциплине «Международные экономические отношения»

Вопрос.  Сущность и основные формы международных экономических  отношений в мировом хозяйстве.

Все субъекты мировой экономики взаимодействуют между собой через систему международных экономических отношений, которые на практике образуют механизм функционирования мирового хозяйства.
Как составная часть мирового хозяйства международные экономические отношения представляют собой систему отношений экономической взаимосвязи и взаимозависимости национальных хозяйств.
В этом своем качестве международные экономические отношения отражают рыночный характер национальных экономик. Признаками международных экономических отношений как сферы развитого рыночного хозяйства являются:
· экономическое обособление участников на базе  международного разделения  труда и национальных границ;
· международный обмен факторами и результатами производства, приведший к созданию и функционированию мировых рынков товаров, услуг, капиталов, рабочей силы, технологий;
· действие законов спроса, предложения, свободного ценообразования;
· конкурентная борьба продавцов, покупателей, товаров и услуг;
· подверженность монополизации по мере концентрации производства и сбыта.

Международные экономические отношения по сравнению с внутринациональными имеют  ряд особенностей, среди которых:
· гораздо большие  объемы обмена;
· несравнимо большее число субъектов;
· более масштабная (нередко глобальная) и острая конкуренция между товарами, услугами, продавцами, покупателями, сопряженная с гораздо большими потерями при поражении;
· специфическая инфраструктура функционирования международных экономических отношений в виде международной стандартизации и сертификации производства и продукции, развития международных перевозок, связи, информационной среды, мирового валютного рынка и т.п.;
· особая система регулирования международных экономических отношений на национальном уровне (в форме внешнеторговой политики государств), двухстороннем (в рамках двухсторонних соглашений), многостороннем (в рамках многосторонних соглашений и интеграционных объединений), международном (под эгидой международных организаций);
· гораздо большая взаимосвязь и взаимозависимость отдельных форм международных экономических отношений в рамках их системы по сравнению с аналогичной связью на внутреннем рынке. Международные экономические отношения можно рассматривать на макроуровне (уровне мирового хозяйства) и микроуровне (уровне национальных участников внешнеэкономических связей), их объектов, субъектов, форм, механизма их реализации.
Международные экономические отношения на макроуровне — это формы и способы связей национальных экономик в мировом хозяйстве: внешняя торговля, международная миграция факторов производства. Международные экономические отношения на микроуровне — это особая сфера деятельности национальных экономических единиц, ориентированная на внешнеэкономические связи, основанная на международном разделении труда. С позиции национальных производителей и потребителей международные экономические отношения понимаются как экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт товаров, услуг, капиталов, технологий, международная кооперация производства и НИОКР, обеспечивающие их международные перевозки, страхование, расчеты и др.
Объектами международных экономических отношений являются:
· товары в материальной форме (сырьевые и продовольственные товары, готовые изделия, продукция обрабатывающей промышленности, машинотехническая продукция);
· услуги (международные инжиниринг, консалтинг, аудит, лизинг, туризм, перевозки, расчеты и т.п.);
· технологии (патентные и беспатентные лицензии, товарные знаки);
· капитал (прямые и портфельные зарубежные ин-вестиции, международный кредит);
· рабочая сила.
Реальными субъектами (контрагентами) международных экономических отношений на микроуровне являются:
· фирмы;
· международные корпорации;
· союзы предпринимателей;
· государственные органы и организации (министерства), занимающиеся внешнеэкономической деятельностью;

· международные организации, осуществляющие инвестиционное строительство.
На макроуровне субъектами международных экономических отношений являются национальные правительства и другие государственные органы (например, Центральный банк), а также международные экономические организации. Главная цель первых — регулирование международных экономических отношений страны посредством соответствующей внешнеторговой, научно-технической, валютной, налоговой, инвестиционной политики. Цель же международных организаций, как отмечалось ранее, выработать общую для всех участников нормативно-правовую базу осуществления международных экономических отношений в той или иной сфере.
Подобное разграничение содержания и субъектов международных экономических отношений на макро-и микроуровнях позволяет объединить различные точки зрения на формы международных экономических отношений и выделить следующие:
· международная торговля товарами и услугами;
· международное производственное и научно-техническое сотрудничество, включая и обмен технологиями;
· международные валютно-кредитные и финансовые отношения;
· международная миграция рабочей силы.
Международная торговля - это сфера международных товарно-денежных отношений, представляющая собой совокупность экспорта всех стран мира.
Международное производственное и научно-техническое сотрудничество — это совокупность отношений между фирмами различных стран в области кооперации производства, обмена технологиями, совместных НИОКР и подготовки кадров.
Международные валютно-кредитные и финансовые отношения — совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве.
Международная миграция рабочей силы — это разнонаправленные потоки (эмиграция и иммиграция) трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы в поисках работы.
Несмотря на то, что каждая форма международных экономических отношений имеет свою специфическую сферу и способы реализации, они тесно взаимосвязаны между собой и все вместе образуют систему.
Международные экономические отношения как система представляют собой совокупность форм международных экономических отношений в их тесной взаимообусловленности и взаимодействии.
Международная торговля товарами предопределяет развитие международной торговли услугами (банковские, страховые услуги, гарантийное и послегарантийное обслуживание, международные перевозки и т.п.)- Тенденции развития мирового рынка товаров и услуг воздействуют на динамику и географические направления международной миграции предпринимательского капитала, его транснационализацию, международную специализацию и кооперирование производства, которые, в свою очередь, влекут за собой международные перемещения рабочей силы. Все формы международной торговли, производственного и научно-технического сотрудничества связаны с необходимостью проведения международных расчетов и возможностью получения или предоставления международных кредитов.
Одновременно ситуация на мировых рынках инвестиционного и ссудного капитала сказывается на международной торговле товарами и услугами, технология-ми, а также на процессах трудовой миграции рабочей силы в мировом хозяйстве. Практическое осуществление международных экономических отношений предполагает наличие механизма их реализации.
Механизм реализации международных экономических отношений - это совокупность правовых норм и инструментов по их реализации (международные соглашения, договоры, конвенции, хартии, кодексы, руководства и т.п.), принятых на национальном и межгосударственном уровнях, включая региональные и глобальные международные экономические организации.
Главным методом изучения международных экономических отношений является метод диалектического материализма, применительно к сфере мирохозяйственных связей означающий, что каждую форму международных экономических отношений следует рассматривать как производную от отношений в сфере материального производства различных стран в процессе ее становления, развития и совершенствования и во взаимодействии с другими формами.
Вопрос . Факторы и современные тенденции развития международных экономических отношений

Становление и развитие международных экономических отношений обусловлено появлением ряда предпосылок на национальном и международном уровнях.
К предпосылкам развития международных экономических отношений на национальном уровне следует отнести:
· переход от натурального типа хозяйствования к товарному производству;
· утверждение товарно-денежных отношений с их главной целью — максимизацией прибыли;
· качественный скачок в развитии производительных сил в ходе промышленной революции, позволивший перейти к массовому производству товаров сверх внутренних национальных потребностей.
К предпосылкам развития международных экономических отношений на международном уровне относятся:
· неравномерность распределения естественных и приобретенных факторов производства между странами, лежащая в основе международного разделения труда;
· осознание народами экономических преимуществ от мирохозяйственных связей для роста благосостояния нации в целом;
· создание на базе НТП инфраструктуры внешне-экономичёских связей (железных дорог, средств связи, транспорта и т.п.).
К факторам, оказавшим наиболее серьезное воздействие на формирование и развитие международных экономических отношений, можно отнести: 

1. НТП, значительно увеличивший объемы и расширивший ассортимент международного товарообмена, вовлекший в сферу мирохозяйственных связей обмен услугами и технологиями, обеспечивший непрерывное (во времени и пространстве) функционирование мирового финансового рынка, облегчивший и упростивший процессы международной трудовой миграции.
2. Обострение глобальных проблем (экологической, сырьевой, энергетической, продовольственной, демографической и др.) активизировавшее международное сотрудничество в сфере научно-исследовательских работ, совместного освоения недр Земли и Мирового океана, охраны окружающей среды и др.
3. Либерализация внешнеэкономической политики практически всех стран мира, особенно четко проявившаяся в последние 50 лет и выразившаяся в ослаблении мер тарифного и нетарифного регулирования внешней торговли, улучшении инвестиционного климата во многих (особенно развивающихся) странах, смягчении национальной миграционной политики.
4. Изменения в системе международного разделения труда: место и роль страны в международном разделении труда сейчас все меньше зависит от ее природно-климатических ресурсов и географического положения и все болыпе от «приобретенных ресурсов» (технологий, капитала, качественного состава рабочей силы), а также от того, насколько та или иная страна «вписывается» в стратегические цели крупнейших международных корпораций. Это значительно изменило географические потоки товаров и услуг в мировом хозяйстве: промышленно развитые страны превратились в главных мировых экспортеров продовольствия, из развивающихся стран все больше экспортируется машинотехнической продукции, одежды, обуви, других готовых изделий..
5. Процессы региональной экономической интеграции, охватившие все без исключения континенты воз-действие которых на развитие международных экономических отношений неоднозначно: с одной стороны, они способствуют интенсивному развитию всех форм международных экономических отношений между странами-членами интеграционных объединений, а с другой — сдерживают развитие международных экономических отношений с третьими странами.
6. Возрастающее значение в мировом хозяйстве международных корпораций, в современных условиях играющих определяющую стратегическую роль в развитии как отдельных форм международных экономических отношений, так и их системы, ее географической конфигурации.
7. Создание и постоянное совершенствование системы мирового и регионального регулирования международных экономических отношений как ответ на постоянно возникающие проблемы их развития, что позволило создать общую для всех стран нормативно-правовую базу функционирования мирохозяйственных связей в виде Венской конвенции о договорах купли-продажи товаров, Оттавской конвенции о международной финансовой аренде, Руководства по составлению международных договоров о компенсационных сделках о промышленном сотрудничестве и т. п.
8. Формирование всемирной инфраструктуры. международных экономических отношений, включающей всемирные сети транспорта, коммуникаций, глобальные информационные сети, что значительно ускоряет во времени практическую реализацию мирохозяйственных связей, порождает новые способы их осуществления (заключение международных товарных сделок й трудовых контрактов в сети Интернет, купля-продажа товаров и услуг на международных товарных биржах, аукционах, торгах, практически немедленное осуществление международных расчетов и т. п.).
9. Политические факторы: распад колониальной системы империализма, СССР, СЭВа, объединение Германии в сочетании с изменением приоритетов экономического развития многими странами, изменили место и роль развивающихся и бывших социалистических стран в мировой экономике, которые нельзя оценить однозначно. Одни страны (например, НИСы, Китай, Индия) усилили свои позиции на мировых рынках, другие - утратили их.
Эти факторы определили следующие тенденции в развитии международных экономических отношений на современном этапе. .
1. Международные экономические отношения из чисто коммерческой деятельности сегодня превратились в важное и необходимое обеспечение всех стадий национального воспроизводственного процесса. Интернациональными становятся: процесс обеспечения предпроизводственной стадии (инвестиции, НИОКР, технологии, рабочая сила, оборудование, сооружение промышленных объектов), сам процесс производства (на базе международной специализации и кооперирования) и процесс реализации произведенного продукта (последний довольно часто и производится для мирового рынка).
2. Все формы международных экономических отношений демонстрируют высокий динамизм развития.
3. Появляются качественно новые способы развития экономических отношений между странами, например, заключение международных торговых и трудовых контрактов в сети Интернет и др.
4. Международные экономические отношения, вовлекая в свою орбиту все страны мира и создав глобальные рынки товаров, услуг, технологий, капиталов, рабочей силы, становятся глобальными.

5.  В географической конфигурации международных отношений также происходят определенные измене-частности, промышленно развитые страны, являются основными субъектами всех без исключения форм мирохозяйственных связей, углубляют экономические друг с другом, особенно в рамках интеграционных объединений. Активизируется взаимодействие между  тремя центрами развитого мира: НАФТА, ЕС, Япония. Просматривается активизация внешнеэкономических связей между США и Японией в рамках организации Азиатско-Тихоокеанского содружества в противовес  Европейскому Союзу. Усиливаются позиции развивающихся стран на мировых рынках товаров, услуг, капиталов и рабочей силы. Они  все более утрачивают позиции мировых экспортеров сырья и продовольствия и становятся заметными экспортерами  готовых изделий, в том числе машинотехнической продукции; из чистых импортеров капитала -постепенно превращаются в его экспортеров. Отдельные из них начинают экспортировать услуги типа «инжиниринг»», финансовые услуги. Особенно характерны Эти изменения для НИСов Юго-Восточной Азии. 
Таким образом, можно констатировать, что современные международные экономические отношения интенсивно развиваются, трансформируются, изменяют свои географические приоритеты и все более приобретают черты единой системы, где отдельные их формы не только тесно взаимосвязаны, но и взаимообусловлены.
Вопрос. Теории международной торговли

Роль международной торговли
Международная торговля опосредует большинство видов международного сотрудничества. Для любой страны роль внешней торговли трудно переоценить. По определению Дж. Сакса, «экономический успех любой страны мира зиждется на внешней торговле. Еще ни одной стране не удалось создать здоровую экономику, изолировавшись от мировой экономической системы».
Международная торговля является формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе МРТ, и выражает их взаимную зависимость. Современные МЭО, характеризующиеся активным развитием мировой торговли, вносят много нового « специфического в процесс развития национальных экономик.
Структурные сдвиги, происходящие в экономике различных стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. В международную торговую систему ежегодно поступает до четверти произведенной в мире продукции. Международная торговля, опосредующая движение всех межстрановых товарных потоков, растет быстрее производства. Согласно исследованиям ВТО, на каждые 10% роста мирового производства приходится 16% увеличения объема мировой торговли. Тем самым создаются более благоприятные условия для его развития. Внешняя торговля стала мощным фактором экономического роста. Одновременно значительно выросла зависимость стран от международного товарообмена.

Факторы роста международной торговли
На достаточно стабильный, устойчивый рост международной торговли оказали влияние ряд факторов:
· стабилизация межгосударственных отношений в условиях мира; 

· развитие МРТ и интернационализация производства и капитала; 
· НТР, способствующая обновлению основного капитала, созданию новых отраслей экономики, ускоряющая реконструирование старых;  
· активная деятельность международных корпораций на мировом рынке;
· возникновение новой коммерческой реальности — общемирового рынка для стандартизированных товаров;
· • регулирование международной торговли посредством международных торговых соглашений, принятых в рамках ГАТТ/ВТО;
· • деятельность международных финансово-экономических организаций;
· • стабилизирующая деятельность Мирового банка в отношении мировой экономики;
· • либерализация международной торговли, переход многих стран к режиму, включающему отмену количественных ограничений импорта и существенное снижение таможенных пошлин -образование «свободных экономические зон»;
· развитие процессов торгово-экономической интеграции: устранение региональных барьеров, формирование «общих рынков», зон свободной торговли; 
· получение политической независимости бывшими колониальными странами. Выделение из их числа стран с моделью экономики, ориентированной на внешний рынок.
Понятие внешней торговли
Под термином «внешняя торговля» понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.
Многообразная внешнеторговая деятельность подразделяется по товарной специализации на торговлю готовой продукцией, машинами и оборудованием, сырьем, услугами, технологиями. В последние •десятилетия бурно развивается торговля финансовыми инструментами (деривативами), производными от финансовых инструментов, обращающихся на наличном рынке, например облигациями или акциями.
Международная торговля предстает как совокупный объем торговли всех стран мира. Однако термин «международная торговля» употребляется и в более узком значении. Он обозначает, например, совокупный объем внешней торговли промышленно развитых стран, совокупный объем внешней торговли развивающихся стран, совокупный объем внешней торговли стран какого-либо континента, региона, например стран Восточной Европы, и т.п.
Международная торговля характеризуется тремя основными показателями: товарооборотом (общий объем), товарной структурой и географической структурой.
Внешнеторговый оборот включает сумму стоимости экспорта и импорта страны, участвующей в международном товарообмене. Различают стоимостный и физический объемы внешней торговли.
Стоимостный объем подсчитывается за определенный отрезок времени в текущих (изменяющихся) ценах соответствующих лет с использованием текущих валютных курсов.
Физический объем внешней торговли исчисляется в постоянных ценах. На его основе можно производить необходимые сопоставления, определять реальную динамику внешней торговли.
Объем международной торговли подсчитывается путем суммирования объемов экспорта всех стран.
 Концепции международной торговли

Экономисты многих стран начиная со средних веков стремились выяснить причины внешней торговли и роль, которую она играет в хозяйственной жизни страны.
Меркантилизм
Меркантилисты, представляющие интересы торговой буржуазии в период разложения феодализма и становления капитализма (XV— XVIII вв.), высоко оценивали роль внешней торговли в деле достижения богатства нации. Однако деньги считались единственным богатством, а обмен товаров на деньги представлялся единственным способом увеличения богатства. В то же время импорт товаров, т.е. отдача денег, согласно воззрениям меркантилистов, был равносилен уменьшению богатства. В итоге рекомендации меркантилистов сводились к тому, чтобы стимулировать экспорт и путем государственного вмешательства ограничивать импорт. 
Наиболее известными представителями меркантилизма были английские экономисты У. Стаффорд (1554—1612), Т. Мен (1571—1641), французский экономист А. де Монкретьен (1575—1621), впервые употребивший термин «политическая экономия». Сторонником меркантилизма был русский экономист И.Т. Посошков (1652—1726), отстаивавший идеи развития отечественного производства, в частности путем развития торговли и увеличения товарооборота с другими странами, выступал за организацию в России цехов («Книга о скудости и богатстве», 1724).
Вводившиеся ограничения импорта осложняли международную торговлю, противоречили логике развития капиталистического производства. Откровенно протекционистской доктрине меркантилизма были противопоставлены идеи свободной торговли (фритредерства), сторонники которой по-новому оценивали роль внешней торговли в международных экономических отношениях, ее причины и внешне-торговую политику государств.
Выбор политики свободной торговли или протекционизма во внешней торговле в их бескомпромиссном варианте был характерен для прошлых столетий. В наше время эти два подхода взаимосвязаны и переплетаются. Но во все большей степени в этом противоречивом единстве проявляется ведущая роль принципа свободной торговли. 

Классическая теория международной торговли
Впервые политика фритредерства была определена А. Смитом при обосновании им теории международной торговли, доказывающей необходимость либерализации условий ввоза заграничных товаров путем ослабления таможенных ограничений. А. Смит доказывал необходимость и важность внешней торговли, подчеркивая, что «обмен благоприятен для каждой страны; каждая страна находит в нем абсолютное преимущество». Анализ А. Смита явился исходной точкой классической теории, которая служит основой для всех видов политики свободной торговли. А. Смит в книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776 г.) вывел теорию абсолютных преимуществ. В конце XVIII века преобладала торговля сырьевыми товарами, на базе которой и была создана А. Смитом его теория. Главный вывод заключается в том, что для государства может быть выгодной не только продажа, но и покупка товаров на внешнем рынке. Благодаря международному разделению труда цитрусовые всегда выгоднее выращивать в тропических странах, а не в Англии. Заслугой А. Смита явилось то, что он через наличие естественных и приобретенных преимуществ объяснял межстрановые торговые потоки.
Теория сравнительных преимуществ

Д. Рикардо дополнил и развил идеи А. Смита. Он показал, почему нации торгуют, в каких пределах наиболее выгоден обмен между двумя странами, выделяя критерии международной специализации. В интересах каждой страны, считает Д. Рикардо, специализироваться на производстве, в котором она имеет наибольшее преимущество или наименьшую слабость, и для которого относительная выгода является наибольшей.
Д. Рикардо открыл закон сравнительных преимуществ, согласно которому каждая страна специализируется на производстве тех товаров, по которым ее трудовые издержки сравнительно ниже, хотя абсолютно они могут быть иногда и несколько больше, чем за границей. Он приводит ставший классическим пример обмена английского сукна на португальское вино, в результате которого получают выгоду обе страны, даже если абсолютные издержки производства сукна и вина в Португалии ниже, чем в Англии. Автор полностью абстрагируется от транспортных расходов и таможенных барьеров и ориентируется на относительно более низкую цену сукна в Англии по сравнению с Португалией, что объясняет его экспорт и относительно более низкую цену вина в Португалии, что также объясняет экспорт последнего. В результате делается вывод, что свободная торговля ведет к специализации в производстве каждой страны, развитию производства сравнительно преимущественных товаров, увеличению выпуска продукции во всем мире, а также к росту потребления в каждой стране.
Дж. С. Милль в своих «Принципах политической экономии»  (1848  г.)  показал,  по  какой  цене  осуществляется  международный товарный обмен. Согласно Миллю, цена обмена устанавливается по закону спроса и предложения на таком уровне, что совокупный экспорт каждой страны позволяет покрывать ее совокупный импорт. Формулирование Закона интернациональной стоимости, или «теории интернациональной стоимости», - важная заслуга Дж. С. Милля. Теория международной стоимости показывает, что существует цена, которая оптимизирует обмен товаров между странами. Эта рыночная цена зависит от спроса и предложения.
Новое слово в развитии теории классиков буржуазной политэкомомии было сказано Г. Хаберлером, который конкретизировал ее с точки зрения всех факторов производства, а не только труда.
Основы современных представлений о том, какими причинами определяются направления и структура международных торговых потоков, возможные преимущества в международном обмене, заложили шведские ученые-экономисты Э. Хекшер и Б. Олин.
Теория сравнительных преимуществ объясняет международную торговлю межстрановыми различиями в относительных издержках производства. Однако она не отвечает на основной вопрос: почему возникают эти межстрановые различия? По мнению шведских экономистов, межстрановые различия в относительных издержках объясняются главным образом тем, что, во-первых, в производстве раз-личных товаров факторы используются в разных соотношениях; во-вторых, национальные производственные различия определяются разной наделенностью факторами производства - трудом, землей, капиталом, а также разной внутренней потребностью в тех или иных товарах или ценами.
Схема Хекшера-Олина
Согласно теории Хекшера-Олина страны будут стремиться экспортировать товары, требующие значительных затрат факторов производства, которыми они располагают в относительном избытке. И, соответственно, товары, требующие небольших затрат дефицитных для страны факторов, в обмен на товары, производимые с использованием факторов в обратном отношении. В результате в скрытом виде будут экспортироваться избыточные факторы и импортироваться дефицитные факторы производства.
Теория Хекшера-Олина успешно объясняет многие закономерности международной торговли. Страны действительно вывозят преимущественно ту продукцию, в затратах на производство которой преобладают относительно избыточные у них ресурсы. Однако не все явления международной торговли укладываются в схему, предложенную Хекшером-Олином. Структура производственных ресурсов, которыми располагают промышленно развитые страны, постепенно выравнивается. Центр тяжести в мировой торговле постепенно смещается к взаимной торговле «подобными» товарами между «подоб-ными» странами. В 1948 г. американские экономисты П. Самуэльсон и В. Столпер усовершенствовали доказательство теоремы Хекшера-Олина, представив свою теорему: в случае однородности факторов производства, идентичности техники, совершенной конкуренции и полной мобильности товаров международный обмен выравнивает цену факторов производства между странами.
В концепциях торговли, основанных на модели Д. Рикардо с дополнениями Хекшера-Олина и Самуэльсона, торговля рассматривается не просто как взаимовыгодный обмен, но и как средство, с помощью которого можно сократить разрыв в уровне развития между странами. 
Парадокс Леонтьева
Дальнейшее развитие теория внешней торговли получила в исследовании американского экономиста В. Леонтьева под названием «парадокс Леонтьева». Парадокс заключается в том, что, используя теорему   Хекшера-Олина,   Леонтьев   показал,    что   американская экономика в послевоенный период специализировалась на тех видах производства, которые требовали относительно больше труда, чем капитала. Иными словами, американский экспорт по сравнению с импортом был более трудоемок и менее капиталоемок. Этот вывод противоречил всем существовавшим ранее представлениям об экономике США. По общему мнению, она всегда характеризовалась из-бытком капитала и, в соответствии с теорией Хекшера-Олина, следовало, что США экспортируют, а не импортируют высококапиталоемкие товары.
В последние годы открытие Леонтьева получило широкий резонанс. Многие экономисты из разных стран дискутировали на эту тему, разъясняя «парадокс Леонтьева». В итоге теория сравнительных преимуществ получила дальнейшее развитие путем учета дополнительных обстоятельств, влияющих на международную специализацию. К числу новых обстоятельств можно отнести следующие:
· неоднородность факторов производства, в первую очередь рабочей силы, различающейся по уровню квалификации. Согласно этому обстоятельству избыток в стране значительного количества высокоорганизованной и неквалифицированной рабочей силы ведет к экспорту сложных изделий. В то время как преобладание неквалифицированного труда в структуре занятого населения склоняет экономику страны к производству и экспорту продукции, не требующей высокого уровня квалификации;
· значительную роль природных ресурсов, которые могут быть задействованы в производстве только вкупе с большими объемами капитала (например, в отраслях добывающей промышленности). Это в известной степени объясняет, почему экспорт из развивающихся стран, богатых природными ресурсами, является капиталоемким, хотя капитал в этих странах не является относительно избыточным  фактором производства;
· влияние на международную специализацию внешнеторговой политики государств. Государство может ограничивать импорт и стимулировать производство внутри страны л экспорт продукции тех отраслей, где интенсивно используются относительно дефицитные факторы производства.
«Альтернативные» теории международной торговли
Существенные изменения, происходящие в системе мирового хозяйства и международных отношений в послевоенный период, при-вели к возникновению ряда факторов, которые не всегда вписываются в классическую теорию сравнительных преимуществ. Эти новые факторы не столько отвергают классическую теорию, сколько в той или иной степени отражают новые реалии МЭО.
Одной из современных теорий международной торговли является концепция «технологического разрыва» (Г. Хафбауэр, Р. Вернон - США). При анализе внутриотраслевого обмена странами со сходной экономической структурой авторы этой концепции заостряют внимание на временном разрыве в производстве и экспорте одних и тех же изделий в различных странах. Специализация при таком подходе определяется последовательностью начала производства изделий в разных странах с использованием тех факторов производства, которые позволяют в условиях их разновременного выхода на мировой рынок занимать прочные позиции. Страна, освоившая производство нового продукта имеет сравнительные преимущества над другими, вследствие монополии на рынке данного товара, и обеспечивает удовлетворение как внутреннего потребления, так и внешнего спроса.
Появление нового продукта в той или иной стране объясняется различиями в научно-техническом потенциале, уровне квалификации рабочей силы (в том числе и величине заработной платы), в степени восприятия производственным аппаратом достижений научно-технического прогресса. С середины 60-х гг. экономисты западных стран (Р. Вернон, Дж. Кравис, Л. Уэлс и др.) активно развивают теорию «жизненного цикла продукта». Эта теория объясняет развитие мировой торговли готовой продукцией на основе этапах ее жизни на рынке. Движение на рынке нового продукта проходит несколько фаз: появление, рост спроса, его насыщение, спад. Переход продукта из одной стадии в другую создает новые возможности для размещения производства в разных странах с разной степенью обеспеченности необходимыми условиями производства, так как меняется характер производства, требуемый уровень квалификации рабочей силы и т.п.
На первом этапе, когда продукт производится небольшими сериями, важнейшими факторами являются научные кадры и инженеры. В период роста производство продукта становится все более массовыми, появляются имитирующие изделия в других странах, распространяются ноу-хау. На этой фазе производство продукта начинает перемещаться в менее развитые в научно-техническом отношении страны.
На третьей фазе цикла увеличивается число конкурирующих изделий, поддержание спроса осуществляется за счет снижения цен. На первый план выходит проблема снижения издержек производства. В результате появляется тенденция перемещения производства данного продукта в те страны, где издержки его производства ниже. Удовлетворение спроса на данный продукт в развитых странах идет за счет его импорта из стран с низкими издержками производства. В стране же родоначальнице этого продукта происходит совершенствование технологии изделия или же взамен создается относительно новый продукт. Теория «жизненного цикла продукта», отражая определенные реальности развития производства многих продуктов, не является универсальным объяснением тенденций развития международной торговли. Существует немало товаров (например, товары с коротким жизненным циклом, высокими затратами на транспортировку, предоставляющие значительные возможности для дифференциации по качеству, с узким кругом потенциальных потребителей), которые не вписываются в теорию «жизненного цикла продукта».
Эффект масштабности производства
Некоторые экономисты раскрывают механизм международной торговли, используя эффект масштабности производства. Сторонниками такого подхода наряду с Б. Олином, активно формировавшим эту теорию, являются Р. Дризе, П. Крюгман, Г. Хафбауэр и др. Суть этой теории в том, что страна с большим внутренним рынком будет экспортировать те товары, выгодность которых определяется экономией в крупномасштабном производстве. Международная торговля позволяет расширять рынок сбыта, формировать единый интегрированный рынок, более емкий, чем рынок любой отдельно взятой страны. Страна с небольшим внутренним рынком производства будет концентрироваться на выпуске продукции, не требующей особых преимуществ в масштабе, т.е. уникальной продукции, имеющей высокий спрос на мировом рынке, несмотря на сравнительно высокие продажные цены.
Теория эффекта масштабности производства также не является универсальной, поскольку рассматривает лишь часть номенклатуры внешней торговли. К тому же реализация эффекта масштаба производства связана с концентрацией производства и укрупнением фирм, превращающихся в монополистов. Соответственно меняется структура рынков и механизм их функционирования. Они становятся олигополитическими со свойственной им монополистической конкуренцией, что мешает развитию международной торговли на принципах либерализации международных экономических отношений.
Успешную попытку выявить новые факторы, определяющие развитие современной международной торговли, сделал американский экономист М. Портер. В своих работах, посвященных изучению международной конкуренции, он выделяет четыре главных параметра, определяющих развитие современной внешней торговли крупнейших промышленно развитых стран: факторы производства; условия спроса; близкие и обслуживающие отрасли; стратегия фирмы и конкуренция.
М. Портер показывает, что факторы производства страной не наследуются, а создаются в процессе ее расширенного воспроизводства. Условия спроса - это требования рынка, определяющие развитие фирмы, а также учет и предвосхищение развития мирового рынка. Третья составляющая, определяющая развитие внешней торговли фирмы, характеризует наличие компетентного, высокопрофессионального, с глубокими традициями производственного окружения, влияющего на деятельность фирмы. Четвертый параметр — стратегия фирмы и конкуренция. Разрабатывая конкурентную стратегию, фирмы стремятся найти возможности эффективно и долгосрочно конкурировать в своей отрасли. 
Исследования М. Портера получили официальное признание. Он принимал участие в разработке практических рекомендаций по государственной политике повышения конкурентоспособности национальных товаров США, Австралии, Новой Зеландии.
Помимо теорий, ставивших своей задачей объяснить и обосновать процессы международной торговли с позиций теории сравнительных преимуществ, в западной экономической мысли получает развитие направление, анализирующее характер современной международной торговли с позиции поведения крупных международных корпораций. Объективной основой такого подхода является тот факт, что 1/3 мировой торговли осуществляется через трансфертные цены, т.е. цены, действующие внутри межотраслевой филиальной сети крупных корпораций. По некоторым данным, на внутрифирменные связи приходится около 70% всей мировой торговли, 80—90% продаваемых лицензий и патентов, 40% экспорта капитала. Возрастающая роль международных корпораций в мировой экономике существенным образом влияет на качественные характеристики торгового обмена.
Действия международной корпорации в процессе прямого инвестирования или закупок, а также поставок сырья и комплектующих частей зачастую противоречит теории сравнительных преимуществ. ТНК разбивают монополию отдельных стран на обладание сравнительными преимуществами. Они организуют производство там, где издержки производства наименьшие, и пользуются преимуществами в своих интересах.
Теория международной торговли, в частности теория сравнительных преимуществ, утверждает, что в результате развития внешнеторговых отношёний все участвующие в них страны получают выигрыш в увеличении производства в отраслях, ориентированных на экспорт, в приросте общего благосостояния. Важную роль в обосновании этого тезиса играет теория «внешнеторгового мультипликатора». 
Теория «внешнеторгового мультипликатора»
В соответствии с этой теорией эффект, оказываемый внешней торговлей (в частности, экспортом) на динамику роста национального дохода, на размер занятости, потребление и инвестиционную активность, характеризуется для каждой страны вполне определенными количественными зависимостями. Он может быть вычислен и выражен в виде определенного коэффициента - мультипликатора (множителя). Первоначально экспортные заказы непосредственно увеличат выпуск продукции, следовательно, и заработную плату в отраслях, выполняющих этот заказ. Затем придут в движение вторичные потребительские расходы.
Однако не всегда наращивание экспорта приводит к благоприятному результату. Как показал американский экономист Я. Бхагвати в 1958 г., расширение экспорта сырья для стран, экономический рост которых связан в основном с этим ресурсом, может привести к ухудшению условий торговли и снижению благосостояния нации. Быстрое наращивание экспорта сырья приводит к такому падению мировых цен на этот продукт, которое перекрывает положительный эффект от экономического роста.
Особое внимание следует обратить на последствия развития внешней торговли для экономики страны при изменяющемся предложении факторов производства. В долгосрочном периоде предложение факторов производства не остается постоянным: увеличивается накопленный капитал, вовлекаются в оборот новые месторождения полезных ископаемых, новые земли.
Теорема Рыбчинского
Последствия неравномерного роста факторов производства приводят к тому, что преобладающий рост одного из них повышает удельный вес сектора, где он постоянно используется. При неизменных мировых ценах это приводит также к сокращению производства товаров в остальных секторах экономики. Это происходит потому, что всякий раз сектор, где наиболее интенсивно используется более дешевый фактор производства, «уводит» у другого все мобильные факторы производства. Указав на эту закономерность, английский экономист Т. Рыбчинский (в 1955 г.) сформулировал свою теорему: при неизменных ценах и наличии в экономике только двух секторов рост одного из факторов производсДва ведет к росту выпуска того товара, для производства которого этот фактор используется более интенсивно, и сокращению выпуска товаров в другом секторе.
Из теоремы Т. Рыбчинского вытекает, что разработка новых месторождений, например нефти и газа, может затормозить развитие других отраслей, в частности обрабатывающей промышленности. И наоборот, активные капиталовложения и рост квалификации рабочей силы в быстрорастущей экономике с развитой внешней торговлей могут привести к сокращению добычи сырья и обусловить рост зависимости от его импорта.
Практика подтвердила выводы английского экономиста. Выявленные им тенденции проявились в процессах экономического развития США и их отраслевой структуре внешнеэкономических связей. США превратились из нетто-экспортера в нетто-импортера минерального сырья, в частности, в результате накопления капитала и роста квалификации рабочей силы. В пользу выводов теоремы Рыбчинского свидетельствовала и практика активной разработки сырьевых ресурсов (нефть, газ) Канадой, Великобританией, Нидерландами, Норвегией в ущерб отраслей обрабатывающей промышленности и экспорта ее продукции.

Вопрос. Международная торговля услугами
Международная статистика свидетельствует о том, что мировая торговля услугами является одним из наи​более быстро растущих секторов мирового хозяйства. Международная торговля услугами — специфичес​кая форма мирохозяйственных связей по обмену услуга​ми между продавцами и покупателями разных стран. Отличия услуг от товаров в материальной фор​ме в том, что, во-первых, они не осязаемы и невидимы; во-вторых, не поддаются хранению; в-третьих, производ​ство и потребление услуг, как правило, совпадают по времени и месту.
Определение: МТУ – осуществляемая поставщиками услуг одной страны целесообразная деятельность, результаты которой выражаются в полезном эффекте, удовлетворяющем потребности физических или юридических лиц другой страны. 

Через мировой рынок услуг реализуется приблизительно 1/10 предоставляемых в мире услуг (через мировой товарный рынок – ¼ произведенных в мире товаров). 

МТУ имеет ряд особенностей по сравнению с традиционной торговлей товарами:

1.  Услуги в отличие от товаров, производятся и потребляются одновременно и не подлежат хранению. Поэтому большинство видов услуг базируется на прямых контактах между производителями и потребителями.

2.  Сфера услуг обычно сильнее защищается государством от иностранной конкуренции, чем сфера материального производства. Более того, транспорт и связь, финансовые и страховые услуги, наука и образование, здравоохранение во многих странах находятся в полной или частичной собственности государства или же строго контролируются им.

3.  Не все виды услуг, в отличие от товаров, пригодны для широкого вовлечения в мирохозяйственный оборот.  В первую очередь, это относится к некоторым видам услуг, поступающих в преимущественно личное потребление (например, коммунальные и бытовые услуги).

4.  МТУ тесно связана с МТТ и оказывает на нее все возрастающее воздействие. Для поставок за рубеж товаров привлекается все больше услуг, начиная с анализа рынков и заканчивая транспортировкой товаров.

МТУ тесно взаимосвязана с м/н движением капиталов и перемещением рабочей силы, которые вообще невозможны без банковских, информационных, транспортных и др. услуг.
В соответствии с руководством МВФ по составлению платежного баланса все торгуемые услуги подразделя​ются на следующие 11 видов, в рамках которых суще​ствуют подвиды:
— транспорт;
строительство; 
страхование (рисков, личное);
— финансовые услуги (между резидентами и нерези​дентами, брокерские услуги, обмен валют);
— компьютерные и информационные услуги;
— роялти и другие лицензионные платежи;
— другие бизнес-услуги (посредничество, лизинг, пра​вовые, рекламные);
— лицензионные культурные и рекреационные услу​ги (аудиовизуальные, выставки);
правительственные услуги. 

Услуги делятся также на:
— факторные услуги — платежи, возникающие в связи с международным движением факторов про​изводства, прежде всего капитала и рабочей силы (доходы на инвестиции, роялти и лицензионные платежи, зарплата нерезидентов);
— нефакторные услуги — остальные виды услуг (транспорт, путешествия и другие нефинансовые ус​луги).
В документах Всемирной торговой организации выде​ляют следующие основные формы международной тор​говли услугами:
— поставка услуг через границу;
— перемещение потребителя услуг в страну их про​изводителя;
— временное перемещение за границу физического лица-поставщика услуг;
коммерческое присутствие поставщика услуг на территории другой страны (банковское, страхо​вые, аудиторские, рекламные и другие услуги).

На мировом рын​ке услуг четко проявились следующие тенденции в развитии его отдельных сегментов:
— снизилась доля фрахта и других транспортных услуг, что связано с уменьшением удельного веса сы​рья в международной торговле;
— увеличилась доля поездок в экспорте услуг, что обусловлено ростом доходов населения, совершен​ствованием средств транспорта, развитием инфра​структуры туризма;
— по темпам абсолютного роста и по значимости в общем объеме мирового экспорта услуг основным (44,7%) и наиболее динамично развивающимся стал сегмент «особые частные услуги», куда вхо​дят финансовые, страховые, аудиторские, консал​тинговые и прочие услуги;
— произошло сокращение доли официальных и пра​вительственных услуг.
Географическая направленность торговли услугами отличается еще большей асимметричностью в пользу развитых государств чем международная торговля товарами. Доля промышленно развитых стран в мировом экспорте услуг составляет около 90% и превышает их долю в экспорте товаров.  В МТУ по сравнению с торговлей товарами сложилось более асимметричное участие развитых и развивающихся стран. 

Номенклатурная структура МТУ: 

МТУ по общепринятой практике подразделяется на три группы: 

1. Транспорт (перевозка грузов, перевозка пассажиров); 

2. Туризм (иностранный турист – любое лицо, посещающее другую страну с любой целью, кроме оплачиваемой профессиональной деятельности); 

3. Другие виды услуг (в основном группа т.н. «Деловых услуг»: управленческие, информационные, посреднические, банковские и страховые и многие другие). 

Необходимо также отметить существенные различия в структуре экспорта услуг ПРС и РС: для первых основным источником поступлений от экспорта услуг является статья Деловые услуги, а для вторых – иностранный туризм.
Возросла доля развивающихся стран в международ​ной торговле услугами за счет южно-азиатских экспор​теров услуг: Южной Кореи, специализирующейся на инженерно-консультационных строительных и услугах, Сянгана и 'Сингапура, ориентированных на финансовые услуги и др. 

Вопрос . Ценообразование в мировой торговле

Цена — это денежная сумма, которую намерен полу​чить продавец, предлагая товар или услуги, и которую готов заплатить за данный товар или услугу покупатель. На мировом рынке процесс ценообразования имеет свои особенности. 
Мировой товарный рынок — совокупность устойчи​вых, повторяющихся операций по купле-продаже това​ров и услуг, имеющих специфические организационные международные формы (биржи, аукционы и т.д.) или выражающихся в систематических экспортно-импортных сделках крупных фирм-поставщиков и покупателей.
Мировой рынок характеризуется множественностью применяемых цен. Мно​жественность цен — наличие ряда цен на один и тот же товар или товары. 
Мировые цены — цены крупных экспортно-импорт​ных операций, в наибольшей степени характеризующие состояние международной торговли конкретными това​рами,.
Мировые цены обладают следующими необходимы​ми и достаточными признаками:
— регулярностью (в отличие от цен сделок, носящих случайный, эпизодический характер);
— коммерческим характером);
—     открытостью торгово-политйческого режима (в отличие от цен, установленных в рамках замк​нутых экономических группировок);
— свободной конвертируемостью валюты платежа.
В современной практике международной торговли применяются два вида основных цен: расчетные и пуб​ликуемые.
Расчетные цены — это цены, индивидуально опре​деляемые фирмами-экспортерами на конкретные виды промышленных товаров в соответствии с различными методиками.
Публикуемые цены — цены, сообщаемые в специаль​ных и фирменных источниках информации.:
— справочные цены;
— биржевые котировки;
— цены аукционов;
— цены торгов;
— цены фактических сделок;
цены предложения крупных фирм.
Справочные цены — цены товаров во внутренней и внешней торговле промышленно развитых стран, регу​лярно публикуемые в экономических отраслевых газетах и журналах.
Биржевые котировки отражают реальные цены сде​лок на международных биржах, однако изменения бир​жевых котировок в каждый данный момент мо​гут не отражать действительных тенденций в движе​нии цен.

Цены аукционов отражают реальные цены сделок на международных аукционах.
Цены фактических сделок и контрактов публику​ются редко и поэтому не могут быть важным источни​ком сведений о мировых ценах.
Субъекты торговли действуют в конкурентной рыноч​ной среде.  Рынок совершенной конкуренции отличается большим числом субъектов внешней торговли.
Рынок чистой монополии отличается наличием од​ного поставщика товара. В настоящее время чистых мо​нополистов небольшое количество. Например, на миро​вом рынке программного 
количественные характеристики взаимосвязи уровней внутренних и мировых цен на однородные товары, среди которых: 1) совпадение внутренних и мировых (внешнеторговых) цен встречается весьма редко; 2) превышение внутрен​них цен над внешнеторговыми в большей мере типично для импортируемых товаров и в меньшей — для экс​портируемых; 3) по отдельным сырьевым товарам типич​на обратная картина — более низкий уровень внутрен​них цен по сравнению с мировыми, например, на нефть и нефтепродукты в большинстве стран, выступающих в качестве крупных производителей и экспортеров нефти.
Вопрос . Национальное регулирование внешней торговли товарами и услугами: формы, методы, инструменты
Внешнеторговая политика — целенаправленное воз​действие государства на торговые отношения с другими странами. Эти цели могут носить долговременный и кратковременный характер. Среди наиболее распространен​ных целей внешней политики можно выделить:
а) обеспечение экономического роста;
б) выравнивание структуры платежного баланса;
в) обеспечение стабильности национальной валюты;
г) изменение стратегии и тактики включения страны в международное разделение труда;
д) сохранение политической и экономической незави​симости страны;
е) сохранение экономического и военного превосход​ства.
Существуют три основных формы внешнеторговой политики государств:
— фритредерство (free trade), или политика свобод​ной торговли;
— протекционизм (protectionism);
— смешанная.
Фритредерство — политика государства, направлен​ная на воздержание от непосредственного воздействия на внешнюю торговлю, оставляющая роль основного регу​лятора за рынком. Проведение политики свободной тор​говли позволяет получить наибольшую выгоду от меж​дународного экономического обмена.
Протекционизм — политика государства, направлен​ная на защиту отечественных производителей от иност​ранной конкуренции. В своей крайней форме протекционизм принимает форму экономической автаркии, при которой страны стремятся ограничить импорт только теми товарами, производство которых в данной стране невоз​можно.
В мировой торговле господствуют смешанные формы внешне​торговой политики, предполагающие взаимодействие двух вышеназванных тенденций.
В общем виде применяемые во внешней торговле инструменты объединяются в две основные группы: 1) тарифные ограничения (таможенные пошлины); 2) нетарифные ограничения. Тарифное регулирование связано с введением таможенных тарифов и пошлин.
Таможенный тариф — это свод ставок таможенных пошлин, применяемых к товарам, пересекающим тамо​женную границу страны. 
Таможенная пошлина — налог на импорт или экс​порт товаров в момент пересечения ими таможенной гра​ницы государства. При классификации таможенных тарифов исполь​зуются различные критерии:
во-первых, по направлению движения товара по​шлины делятся на:
а) импортные, устанавливаемые на товары, ввозимые в страну;
б) экспортные,;
во-вторых, по способам установления пошлины де​лятся на:
а) адвалорные, взимаемые в виде процента от стоимо​сти облагаемого товара;
б) специфические — в виде твердой денежной ставки с единицы веса, объема, мощности товара;
в) смешанные, представляющие собой различные ком​бинации адвалорных и специфических пошлин; в-третьих, по целям введения таможенные пошлины делятся на:
а) преференциальные (пониженные) пошлины для со​здания благоприятных условий для торговли ка​ким-либо товаром или с какой-либо страной;
б) дискриминационные (повышенные) пошлины в виде ответных (на определенные действия партнера);
        в) компенсационные (в ответ на субсидирование экс​порта в других странах и выравнивание условий торговли);
г) антидемпинговые (для выравнивания цен до уровт ня, считающегося нормальным);
К мерам нетарифного регулирования относятся:

— квотирование;
— лицензирование;
— эмбарго;
— валютный контроль;
— налоги на экспортно-импортные операции;
— субсидии;
— административные барьеры.
Квоты (контингента) — количественные ограничения в стоимости или физическом выражении, которые уста​навливаются, как правило, на экспорт или импорт того или иного вида продукции правительством в односторон​нем порядке или в результате переговоров и соглашений. 
Лицензирование — выдача хозяйствующим субъектам специальных разрешений на проведение экспортно-им​портных операций. 

Эмбарго — абсолютный и полный запрет на проведе​ние экспортно-импортных операций по отношению к определенной стране или группе стран, отдельным видам продукции или к тому и другому одновременно.

  Валютные ограничения представляют собой регламен​тацию операций резидентов и нерезидентов с валютой и другими валютными ценностями. 
Налоги на экспортно-импортные операции — ими облагаются ввозимые товары, наряду с таможенными пошлинами. (в России — это акцизы и налог на добавлен​ную стоимость).
Импортные депозиты представляют собой форму за​лога, который импортер должен внести в банк в нацио​нальной или иностранной валюте перед закупкой това​ра за рубежом в определенной доле к стоимости импорти​руемого товара (в России — 100%).
Субсидии — различные пособия, выделяемые преиму​щественно в денежной форме из средств государственного бюджета национальным производителям импортозамеща​ющей продукции.

Административные барьеры — ограничения, касаю​щиеся потребительских свойств товаров, продаваемых на национальном рынке.

Вопрос.  Международный обмен технологиями как форма международных экономических отношений

Сегодня ни одна страна мира не может обеспечить себе передовые позиции во всех или во многих отраслях на​уки и техники. Это не только невозмож​но, но и экономически нецелесообразно. 

       Международная передача технологий — это сово​купность экономических отношений между фирмами различных стран в области использования зарубежных научно-технических достижений.
Понятие «технология» включает в себя:
1) собственно технологию, понимаемую как набор конструкторских решений, методов и процессов производства товаров и оказания услуг;
2) материализованную технологию, т. е. технологию, воплощенную в машинах, оборудовании и т. п.
По определению экспертов ЮНКТАД, работавших над Кодексом передачи технологии, к международному .обмену технологий относятся сделки на основе «соглашений меж​ду сторонами независимо от их правовой формы, которые преследуют в качестве цели или одной из своих целей уступку по лицензии или передачу своих прав на промыш​ленную собственность, продажу или любой другой вид передачи технических услуг».
По расчетам специалистов, затраты на научные исследования и разработки на разных этапах их проведе​ния соотносятся следующим образом: 1:3:6:100, где 1 — затраты на чисто научные фундаментальные исследова​ния; 3 — затраты на фундаментальные исследования, ориентированные в практические сферы применения; 6 — затраты на прикладные исследования; 100 — затраты на конкретные технологические разработки производствен​ного уровня.
Международное производственное и научно-техничес​кое сотрудничество имеет два уровня предпосылок: — предпосылки на уровне страны; — локальные предпосылки на уровне фирм, предпри​ятий и организаций.
Предпосылки на уровне страны определяются тем, что объективная дифференциация инновационного про​цесса в фирмах разных стран обусловливает различия технологического уровня национальных экономик, и, как следствие, различные позиции государств на мировом рынке технологий. Межстрановые различия носят коли​чественный и качественный характер. Количественные различия касаются объемов средств, выделяемых на на​учно-техническое развитие и импорт технологий.
Качественные же различия касаются направлений, исследований, разработок, ориентации экспорта и импор​та научно-технической продукции и т. д.

Существуют основные типы стра​тегий инновационного развития: Стратегия «переноса» заключается в использовании зарубежного научно-технического потенциала и переносе нововведений в собственную экономику. Она осуществ​лялась, например, в послевоенный период Японией, ко​торая закупала у США, Англии, Франции и России ли​цензии на высокоэффективные технологии В итоге экспорт японских технологий превы​сил их импорт.
Стратегия «заимствования» состоит в том, что, рас​полагая дешевой рабочей силой и используя собственный научно-технический потенциал, страны осваивают про​изводство продукции, производившейся ранее в более развитых странах, последовательно наращивая собственное инженерно-техническое обеспечение производства. Такая стратегия принята в Китае и ряде стран Юго-Восточной Азии. Классический пример — создание кон​курентоспособной автомобильной промышленности, вы​сокоэффективных средств вычислительной техники, бытовой электроники в Южной Корее.
Стратегии «наращивания» придерживаются США, ФРГ, Англия, Франция. Она заключается в том, что на базе использования собственного научно-технического потенциала, привлечения зарубежных ученых и специ​алистов, интегрирования фундаментальной и прикладной науки страны постоянно создают новый продукт, высо​кие технологии, реализуемые в производстве и социаль​ной сфере.
Локальные предпосылки на уровне предприятий и орга​низаций включают в себя:
— повышение порога ресурсов, необходимых для реше​ния конкретных научно-технических проблем;
— узость материально-технической базы отдельного предприятия, института, лаборатории;
—.неподготовленность имеющихся производственных систем к использованию новых технических реше​ний;
— несоответствие полученных научно-технических результатов стратегии развития предприятия;
— новые стратегические возможности, открывающи​еся в результате участия в международной передаче технологии.
Экономическая целесообразность экспорта техно​логии в том, что он есть:
1) средство увеличения дохода;
2) форма борьбы за товарный рынок;
3) способ обойти проблемы экспорта товара в мате​риальной форме: отсутствуют проблемы транспор​тировки и сбыта продукции, таможенные барьеры;
4) средство расширения товарного экспорта, если заключается комплексное лицензионное соглаше​ние, предусматривающее поставку оборудования, материалов, компонентов;
5) способ установления контроля над зарубежной фирмой 
6) способ обеспечения доступа к другому новшеству через перекрестное лицензирование фирм;
7) возможность более эффективного совершенствова​ния объекта лицензии с участием партнера-поку​пателя.
Экономическая целесообразность импорта техно​логий в том, что он есть:
1) доступ к новшествам высокого технического уров​ня;
2) средство экономии затрат на НИОКР, в том чис​ле и во времени;
3) средство уменьшения расходов на товарный им​порт и одновременно средство привлечения наци​онального капитала и рабочей силы;
4) условие расширения экспорта продукции, выпуска​емой по зарубежным технологиям.  Как показывает опыт, во многих странах доля изделий, выпускае​мых по лицензиям, в валютном экспорте превыша​ет долю национальных изделий.

Вопрос.  Мировой рынок технологий: структура и особенности

Основные сегменты мирового рынка технологий: рынок патентов и лицензий; рынок наукоемкой технологической продукции; рынок высокотехнологичного капитала; рынок научно-технических специалистов.
Современная структура мирового рынка тех​нологий представлена наукоемкими отраслями промыш​ленности, среди которых: электротехническая, электрон​ная, химическая, фармацевтическая, производство средств связи, приборостроение, авиакосмическая, авто​мобильная.
Мировой рынок технологий имеет ряд особенностей: 1. Это один из наиболее интенсивно развивающихся в последние десятилетия мировых рынков. 2. Мировой рынок технологий развит лучше, чем на​циональный. 3. Он имеет двухуровневую структуру: а) высокие технологии обращаются преимущественно между промышленно развитыми странами;  б) средние и низкие технологии могут быть новыми для рынка развивающихся и трансформирующих​ся стран.  4. Мировой рынок высоких технологий характеризу​ется уникально высокой концентрацией ресурсов в не​большом числе развитых государств: 40% принадлежит США, 30% — Японии, 13% — Германии (России всего лишь 0,3%). 5. Основными конкурентами на мировом рынке вы​соких технологий являются США и Япония
6. Степень монополизации мирового рынка техноло​гий значительно выше, чем мирового рынка товаров.  Стратегия поведения ТНК на мировом рынке тех​нологий по отношению к независимым фирмам и стра​нам определяется «жизненным циклом» технологии: на первом этапе «жизненного цикла» предпочтение отдается продаже готовой продукции; на втором этапе технологический обмен дополня​ется прямыми зарубежными инвестициями; на третьем этапе предпочтение отдается продаже чистых лицензий.  7. Обмен технологиями строится не на случайных, эпизодических и стихийных сделках, а носит в значи​тельной степени заранее подготовленный характер  8. Начиная с 80-х годов на мировом рынке техноло​гий доминирующей линией поведения ТНК становится межфирменное сотрудничество. 9. Мировой рынок технологий имеет специфическую нормативно-правовую базу своего функционирования в виде Международного кодекса поведения в области пере​дачи технологий (Женева, ЮНКТАД, 1979) и междуна​родные органы (организации) регулирования: Комитет ЮНКТАД по передаче технологий, Совещание специали​стов по безопасности и технологии (СТЕМ).
Вопрос.  Основные формы международной передачи научно-технических знаний

 Различают следующие основные пути передачи техно​логий: 1) на некоммерческой основе:  информационные массивы специальной литерату​ры, компьютерные банки данных, справочники, де​ловые игры и др.; конференции, выставки, симпозиумы; зарубежное обучение, стажировка, практика сту​дентов; перекрестное лицензирование; международная миграция ученых и специалистов. 2) на коммерческой основе:  продажа воплощенных технологий; прямые зарубежные инвестиции; продажа патентных и ноу-хау лицензий. совместное проведение НИОКР; координирование и кооперирование НИОКР; лизинг; инжиниринг; консалтинг; портфельные инвестиции; 3) нелегальная передача технологий в форме про​мышленного шпионажа и технического. Основными формами международной передачи тех​нологий являются: международная торговля патентами и лицензиями; франчайзинг; международный лизинг; инжиниринг; международный консалтинг.
Результатом международного лицензионного обмена является предоставление лицензии — разрешения лицен​зиара (владельца технологии) на использование лицензиатом изобретения, научно-технического дос​тижения, технических знаний и производственного опы​та, секретов производства, коммерческой или иной ин​формации, необходимой для организации Производства, а также торговой марки в течение определенного срока за оговоренное в лицензионном соглашении вознаграж​дение.
Различают патентные лицензии, т.е. предоставление права использования запатентованного изобретения, и беспатентные (ноу-хау) лицензии, дающие право на использование научно-технических достижений. Предо​ставление лицензии оформляется лицензионным согла​шением. По объему прав, передаваемых лицензиату, раз​личают: а) простую лицензию; б) исключительную лицензию; в) полную лицензию. По способу коммерческой реализации различают чистые лицензии (купля-продажа чистых лицензионных прав) и сопутствующие (лицензии, сопровождающие контракт на поставку комплектного оборудования учас​тков, цехов, предприятий, либо лицензии, сопровожда​ющие основную).По категории предмета сделки различают лицензии на научно-технические знания (изобретения и ноу-хау), промышленные образцы, торговые знаки и различные виды услуг.
Наиболее часто встречающиеся формы выплаты лицензионного вознаграждения: а) роялти — оговоренное участие в прибыли, т. е. периодическое отчисление от дохода покупателя в течение всего периода действия лицензионного со​глашения; б) паушальный платеж — единовременный платеж; в) комбинированные платежи — включающие перво​начальную сумму в виде паушального платежа (10— 15% от общей цены лицензии) и последующие пе​риодические отчисления (роялти).
Покупка лицензии позволяет в 4—5 раз снизить затраты на осуществление собственных НИОКР; каждый доллар, затраченный на приобретение за​рубежной лицензии, создает экономический эф​фект, равный 3—6 долларам;
Разновидностью международной торговли лицензия​ми является франчайзинг. Термин «франчайзинг», означает, что одна, как правило, крупная компания («франчайзер») разрешает другой («франчайзи») использовать свое широко извес​тное фирменное наименование. Различают три типа франчайзинга: производствен​ный, торговый (товарный) и лицензионный (деловой). Производственный франчайзинг предполагает постав​ку франчайзером своим франчайзи основных элементов или необходимых для изготовления продукции, реализуемой затем под лицензируемым фир​менным наименованием Торговый франчайзинг представляет собой такой спо​соб организации дела, при котором франчайзи покупа​ют у известной компании право на продажу ее товаров с ее товарным знаком.
Лицензионный франчайзинг подразумевает, что франчайзер, выдает франчайзи лицензию на право открытия магази​нов, для продажи покупателям набора товаров и услуг под именем франчайзера. Малый бизнес заинтересован во франчайзинге по ряду причин: использование имиджа фирмы, уже завоевавшей авторитет у клиентов; уменьшается объем капиталовложений; гарантируется постоянная помощь в менеджменте, маркетинге, исследованиях и разработках; Заинтересованность крупных корпораци: компания рас​ширяет сбыт своей продукции, проникая на малые и отдаленные рынки. Проблемы Франчайзи: франчайзи не имеет возможности влиять на поли​тику франчайзера, а доходы могут оказаться значительно ниже. В современных условиях наиболее часто встречают​ся три варианта классического франчайзинга: регио​нальный франчайзинг, субфранчайзинг и развивающий​ся франчайзинг. Выбирая региональный франчайзинг, франчайзер ре​шает охватить своей деятельностью какой-то географи​ческий район. В суб-франчайзинге суб-франчайзер также осваивает какую-то определенную территорию и обеспечивает пер​воначальное обучение, выбор помещения и т.д. В соглашении по развитию территории франчайзер - передает эксклюзивные права на развитие какого-то гео​графического района группе инвесторов.

Лизинг — это финансово-коммерческая операция по предоставлению одной стороной (арендодателем) другой стороне (арендатору) в исключительное пользование на установленный срок имущества  за определенное вознаг​раждение на основе арендного договора. В отличие от купли-продажи аренда сохраняет за арендодателем право собственности на сданное в наем оборудование. Международный лизинг характеризуется тем, что лизингодатель и лизингополучатель являются резедентами разных стран Сделка, в которой лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы, а затем предостав​ляет его в аренду зарубежному арендатору, называется экспортным лизингом При закупке оборудования у иностранной фирмы и предоставлении его отечественному арендатору сделка носит название импортного лизинга. В мировой практике различают три вида аренды: 1) лизинг, предполагающий сдачу имущества на 3—5 лет и более; 2) хайринг аренда сроком до 3 лет; 3) рейтинг аренда сро​ком до 1 года. Наибольшее распространение в международных эко​номических отношениях получил лизинг, который под​разделяется на: а) оперативный — характеризуется более коротким, чем жизненный цикл оборудования, сроком соглашения и неполной амортизацией оборудования за время аренды;б) финансовый — характеризуется полной окупаемос​тью арендуемого оборудования.  

Международный инжиниринг как форма обмена на​учно-техническими знаниями представляет собой оказа​ние одной стороной (консультантом) другой стороне (за​казчику) комплекса или отдельных видов инженерно-технических услуг, связанных с проектированием, строительством и вводом объекта в эксплуатацию, с раз​работкой новых и усовершенствованием имеющихся тех​нологических процессов на предприятии заказчика, вне​дрением изделия в производство, сбытом продукции.
Полный комплекс услуг и поставок, необходимых для сооружения нового объекта, называется комплексным инжинирингом. Инжиниринговую деятель​ность можно разделить на несколько составляющих: консультативный инжиниринг — предоставление услуг по проектированию объекта; технологический инжиниринг заключается в пре​доставлении заказчику технологий,.; строительный инжиниринг — это, главным образом, строительство, поставки и монтаж оборудования.; управленческий инжиниринг — это услуги по орга​низации производственной структуры и админис​тративного управления. Господствующие позиции на рынке инжиниринговых услуг занимают фирмы промышленно развитых стран: на их долю приходится почти 95% экспорта инжинирин​говых услуг, осуществляемого 200 крупнейшими инжи​ниринговыми фирмами.

Вопрос.  Формы международного производственно-технического сотрудничества

Реализация конкретных целей международного производственно-технического сотрудничества пред​полагает применение определенных организационных форм и методов, среди которых: соглашение о промышленном сотрудничестве; объединение фирм в форме смешанных компаний, промышленных консорциумов, ассоциаций; создание специализированных органов по осуществ​лению координации, согласования, консультирова​нию сотрудничающих фирм; организация межфирменных научно-исследователь​ских объединений, совместных исследовательских центров. 

Соглашения о промышленном сотрудничестве зак​лючаются с целью передачи или обмена техническими знаниями, создания лучших условий производства и использования рабочей силы, снижения издержек про​изводства, расширения серийного производства, поиска новых рынков и т.д.
Объединения фирм в зависимости от организацион​но-правовой формы делятся на совместные предприятия, имеющие форму юридического лица, и договорные объе​динения — консорциумы, ассоциации и др., не являю​щиеся юридическим лицом. 

Совместные предприятия — это предприятия, со​здаваемые путем объединения капиталов, принадлежа​щих предпринимателям двух или нескольких стран для осуществления совместной деятельности.  

Международный консорциум — это временное объе​динение на договорной основе ограниченного числа юри​дически и экономически независимых фирм, создаваемое в целях координации их действий для достижения конеч​ного результата. Консор​циум не является юридическим лицом, его участники в полной мере сохраняют свою самостоятельность, после выполнения обязательств перед заказчиком консорциум, как правило, распадается. 

Ассоциация — это объединение на базе договора меж​ду двумя или несколькими фирмами в целях соверше​ния определенных сделок. Договаривающиеся стороны вносят часть требуемого капитала, пропорционально которому пользуются результатами сделок. При этом ответственность по совершаемым сделкам несут участни​ки ассоциации, а не она сама. 

Специализированные органы (комитеты, группы, совещания) создаются с целью координационной деятель​ности между фирмами-партнерами в международном производственно-техническом сотрудничестве.

 Межфирменные научно-исследовательские объеди​нения, общие исследовательские центры предполага​ют объединение финансовых ресурсов, научных кадров, лабораторного и экспериментального оборудования, на​копленного опыта и знаний для совместного выполнения работ.

Вопрос.  Сущность, этапы, факторы, показатели развития международной миграции капитала

Эволюция. 

На первом этапе эво​люции международной миграции капитала, который начинается после завершения процессов первоначального накопления капиталов с развитием капиталистических производственных отношений на рубеже XVII—XVIII веков и продолжается до конца XIX века. Данный этап называют «этапом зарождения вывоза капиталов». Про​исходящие в этот период процессы наиболее точно отра​жает термин «вывоз капитала», так как последний миг​рировал исключительно в одном направлении (из метро​полий в колонии) и носил ограниченный и случайный характер.
Второй этап эволюции международной миграции капитала отсчитывают с конца XIX — начала XX ве​ков до середины XX века, то есть по мере утверждения и распространения в мировом хозяйстве капиталистичес​ких производственных отношений. Процесс вывоза ка​питала в этот период осуществляется как между про​мышленными странами, так и между промышленными и развивающимися странами. На данном этапе вывоз капитала становится типичным, повторяющимся и ха​рактерным явлением, что позволяет назвать данный этап «этапом вывоза капитала».
Вывоз капитала — это процесс изъятия части капи​тала из национального оборота одной страны и переме​щения его в товарной или денежной форме в сферу про​изводства или обращения другой страны с целью извле​чения более высоких прибылей. Однако на современном уровне развития мирового хозяйства уже недостаточно говорить только о вывозе капитала. Третий этап эво​люции международных перемещений капиталов начи​нается с середины XX века и, продолжающийся до на​стоящего времени. Суть происходящих на этом этапе про​цессов точно отражает термин «международная мигра​ция капитала». Причин этому несколько.
Во-первых, вывоз капитала осуществляют не только промышленно развитые страны, но и многие развиваю​щиеся страны и страны с переходной экономикой.
Во-вторых, страны одновременно становятся и экс​портерами и импортерами капитала. 
В-третьих, экспорт капиталов вызывает значитель​ные по объемам обратные движения капиталов в виде процентов на кредиты, предпринимательской прибыли, дивидендов по акциям. 
Исходя из вышесказанного, международная миграция капиталов — это процессы встречного движения капи​талов между различными странами мирового хозяйства независимо от уровня их социально-экономического раз​вития, приносящие дополнительные доходы их собствен​никам.
Объективной основой международной миграции капи​талов является неравномерность экономического разви​тия стран мирового хозяйства, которая на практике вы​ражается:
— в неравномерности накопления капитала в различ​ных странах;
— в «относительном избытке» капитала в отдельных странах;
— в несовпадении спроса на капитал и его предложе​ния в различных звеньях мирового хозяйства.
На развитие процесса международной миграции капиталов влияют две группы факторов, среди ко​торых:
во-первых, факторы экономического характера:
— развитие производства и поддержание темпов эко​номического роста;
— глубокие структурные сдвиги как в мировой эко​номике, так и в экономике отдельных стран;
— углубление международных специализации и коо​перации производства;
— рост транснационализации мировой экономики (объемы производства продукции зарубежными фи​лиалами ТНК США в 4 раза превышают объем то​варного экспорта из самих США);
— рост интернационализации производства и разви​тие интеграционных процессов;
— активное развитие всех форм мирохозяйственных
связей. во-вторых, факторы политического характера:
— либерализация процессов экспорта/импорта капи​тала;
— политика индустриализации в странах «третьего , мира»;
— проведение экономических реформ в странах с пе​реходной экономикой (приватизация государствен​ных предприятий, поддержка частного сектора, ма​лого бизнеса);
— Политика поддержки уровня занятости.
Каждая из указанных форм может характеризо​вать один и тот же мигрирующий капитал по различным признакам. Так, например, в международной практике государственный капитал чаще вывозится в ссудной фор​ме, а частный и долгосрочный — в предпринимательской форме.
Вопрос. Миграция капитала в предпринимательской форме.

Основной формой международной миграции капита​ла является вывоз предпринимательского и ссудного капитала.
Миграция капитала в предпринимательской фор​ме предполагает обязательное наличие трех признаков:
1) организацию или участие в производственном про​цессе за рубежом;
2) долгосрочный характер вложений иностранного капитала;
3) право собственности на зарубежное предприятие в целом либо на его часть.
В зависимости от степени реализации указанных осо​бенностей и целей участия различают два вида вывоза предпринимательского капитала: 1) прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ) или, что одно и то же — прямые ино​странные инвестиции (ПИИ); 2) портфельные инвестиции (ПИ).
Различные международные организации по-разному определяют эти понятия.
Согласно классификации ЮНКТАД, к прямым ино​странным инвестициям относятся те зарубежные вложе​ния, которые предусматривают долговременные отноше​ния между партнерами, предполагают устойчивую вов​леченность в них экономического агента из одной страны (иностранный инвестор или «материнская» фирма) с его контролем за хозяйственной организацией, расположен​ной в стране, не являющейся местом пребывания инве​стора. Соответственно к ПИИ рекомендовано относить: 1) приобретение иностранным инвестором пакета акций предприятия, в которое он вкладывает свой капитал, в размере не менее чем 10-20% от суммарной стоимости объявленного акционерного капитала; 2) реинвестирова​ние прибыли от деятельности указанного предприятия в части, соответствующей доле инвестора в акционерном капитале и остающейся в его распоряжении после рас​пределения дивидендов и любой репатриации части при​были; 3) внутрифирменное предоставление кредита или равноценная этому операция по урегулированию задол​женности в отношениях между «материнской» компани​ей и ее зарубежным филиалом.
В отличие от ПИИ к портфельным инвестициям, по версии ЮНКТАД, причисляются вложения в покупку акций, не дающих право вкладчикам влиять на функци​онирование предприятия и составляющих менее 10% в его общем акционерном капитале. К ним же относятся инве​стиции в облигации, векселя и другие долговые обязатель​ства. В практике большинства стран 10% (и выше) акци​онерное участие в уставном капитале иностранной ком​пании квалифицируется как прямые иностранные инвестиции. В ряде стран (например, в Германии, Вели​кобритании) этот порог составляет 20%, а все более мел​кие капитальные трансакции относятся к портфельным вложениям. Ввиду этих различий межстрановая статис​тика в отношении прямых иностранных вложений не все​гда совпадает.
Чаще всего международные портфельные инвестиции классифицируются так, как они отражаются в платеж​ном балансе. Они разделяются на инвестиции в:
• акционерные ценные бумаги - обращающийся на рынке денежный документ, удостоверяющий иму​щественное право владельца документа по отноше​нию к лицу, выпустившему этот документ;
• долговые ценные бумаги — обращающийся на рын​ке денежный документ, удостоверяющий отноше​ние займа владельца документа по отношению к лицу, выпустившему этот документ. Долговые ценные бумаги могут выступать в форме:
• облигации, простого векселя, долговой расписки — денежных инструментов, дающих их держателю бе​зусловное право на гарантированный фиксирован​ный денежный доход или на определяемый по до​говору изменяемый денежный доход;
инструмента денежного рынка — денежных инст​рументов, дающих их держателю безусловное пра​во на гарантированный фиксированный денежный доход на определенную дату. Эти инструменты про​даются на рынке со скидкой, размер которой зави​сит от величины процентной ставки и времени, ос​тавшегося до погашения. В их число входят казна​чейские векселя, депозитные сертификаты, банков​ские акцепты и др.;
• финансовых дериватов — имеющих рыночную цену производных денежных инструментов, удостоверя​ющих право владельца на продажу или покупку первичных ценных бумаг. В их числе — опционы, фьючерсы, варранты, свопы.
В целом же главными мотивами размещения прямых инвестиций за рубежом являются расширение рынков сбыта, получение доступа к дешевым ресурсам и приоб​ретении собственности.
Причинами ПИИ для расширения рынка являются:
— отсутствие национальных производственных мощ​ностей;
— дорогостоящая транспортировка товаров, делающая их экспорт невыгодным;
— торговые ограничения в стране-импортере;
— стремление использовать «эффект масштаба»;
— «следование за клиентами» (например, производители шин следуют за производителями автомобилей);
— «следование за конкурентами»;
— стремление завоевать за рубежом покупателей, предпочитающих продукцию отечественных произ​водителей;
— изменения в сравнительных издержках и др.
К причинам ПИИ в источники дешевых факторов производства (затратоориентированных ПИИ) мо​гут быть отнесены:
—— межстрановая рационализация производства в це​лях снижения издержек;
— государственное стимулирование иностранных ин​вестиций в принимающей стране;
— стремление обеспечить себя стратегическими ресур​сами.
Приобретение собственности или новое строитель​ство за рубежом  объясняется:
— трудностями передачи отдельных ресурсов загра-нично^му предприятию;
— возможностью получить в собственность репутацию известной фирмы или ее торговую марку (при по​купке франчайзингового предприятия);
— снижение рисков, издержек и т.п.
Чаще всего ПИИ объясняются не одной из вышеназ​ванных причин, а их сочетанием.
Мировой опыт свидетельствует о том, что для прини​мающей страны ПИИ имеют ряд преимуществ по сравнению с другими формами международного эко​номического партнерства.
Во-первых, они служат источником капитала для вло​жений в производство товаров и услуг, обеспечивают трансферт технической помощи, ноу-хау, передовых ме​тодов управления и маркетинга.
Во-вторых, иностранные инвестиции в отличие от ино​странных займов и кредитов не ложатся дополнительным бременем на внешний долг страны, а напротив, способству​ют получению средств для его погашения.
В-третьих, ПИИ содействуют наиболее эффективной интеграции национальной экономики в мировую, благо​даря возрастающим внешним контактам, разнообразно​му производственному и научно-техническому сотрудни​честву.
В мировом хозяйстве сформировались факторы, в большей или меньшей степени определяющие междуна​родные перемещения ПИИ.
Активность участия и готовность инвесторов к экспорту капитала в какую-либо страну в целом зависит от инвес​тиционного климата в стране, импортирующей капитал.
Инвестиционный климат представляет собой сово​купность экономических, политических, юридических и социальных факторов, которые предопределяют степень риска иностранных капиталовложений и возможность их эффективного использования в стране.
Вопрос.  Мировая валютная система: сущность, функции, этапы, эволюция
Вывоз капитала, международная торговля товарами и услугами, научно-техническое сотрудничество обусловли​вают взаимные денежные требования и обязательства субъектов мирохозяйственных связей. Совокупность де​нежных отношений, определяющих платежно-расчетные операции между национальными хозяйствами, называ​ется валютными отношениями.
Валютная система — это совокупность денежно-кредитных отношений, сложившихся на базе интернаци​онализации хозяйственной жизни и развития мирового рынка и закрепленных в международных договорных и государственно-правовых нормах.
По мере интернационализации хозяйственных связей формируются национальная, региональная и мировая валютные системы.. Первоначально возникла нацио​нальная валютная система — это форма организации валютных отношений страны, сложившаяся историчес​ки и закрепленная национальный законодательством, а также обычаями международного права.
Национальная валютная система является составной ча​стью внутренней денежной системы и определяется харак​терными чертами последней, но в то же время она относи​тельно самостоятельна и выходит за национальные рамки.
На национальную валютную систему возлагает​ся ряд функций:
— формирование и использование валютных ресурсов;
— обеспечение внешнеэкономических связей страны;
— обеспечение оптимальных условий функционирова​ния национального хозяйства.
Мировая и региональная валютные системы являются международными и обслуживают взаимный обмен резуль​татами деятельности национальных экономик.
Региональная валютная система — это форма орга​низации валютных отношений ряда государств опреде​ленного региона, закрепленная в межгосударственных соглашениях и в создании межгосударственных финан​сово-кредитных институтов. Наиболее яркий пример валютной системы такого уровня — Европейская валют​ная система.
Мировая валютная система — это глобальная фор​ма организации валютных отношений в рамках мирового хозяйства, закрепленная многосторонними межгосудар​ственными соглашениями и регулируемая международны​ми валютно-кредитными в финансовыми организациями.
Мировая валютная система включает, с одной сто-роны, валютные отношения, с другой — валютный ме​ханизм. Валютные отношения представляют собой по​вседневные связи, в которые вступают частные лица, фирмы, банки на валютном и денежном рынках в це​лях осуществления международных расчетов, кредит​ных и валютных операций. Валютный механизм пред​ставляет собой правовые нормы и представляющие их инструменты как на национальном, так и на междуна​родном уровнях.
Мировая валютная система прежде всего решает ми​рохозяйственные задачи, что отражается на ее функци​ях. В качестве основных функций мировой валютной системы следует отметить следующие:
— опосредование международных экономических свя​зей;
— обеспечение платежно-расчетного оборота в рамках мирового хозяйства; '
— обеспечение необходимых условий для нормально​го воспроизводственного процесса и бесперебойной реализации производимых товаров;
— регламентация и координация режимов нацио​нальных валютных систем;
. — унификация и стандартизация принципов валют​ных отношений.
Первая мировая валютная система в форме золотомонетного стандарта сложилась стихийно в резуль​тате промышленной революции XIX века и расширения международной торговли. В этот период национальная и международная валютные системы были тождествен​ны, золото выполняло функцию мировых денег, на ми​ровом рынке платежи принимались по его весу.
В условиях золотомонетного стандарта:
1)  было  установлено  золотое  содержание  нацио​нальных денежных единиц;
2) золото выполняло функцию всеобщего платежного средства и, следовательно, мировых денег;
3) находящиеся в обращении банкноты эмиссионных центральных банков свободно обменивались на золотые монеты. Обмен производился на базе их мо​нетных паритетов, то есть весовых количеств содер​жащегося в них чистого золота. Свободное передви​жение золота между странами обеспечивало относи​тельную устойчивость валютных курсов;
4) курс валюты мог отклоняться от монетных пари​тетов в пределах «золотых точек» (±1% фиксиро​ванного валютного курса);
5) поддерживалось жесткое соотношение между на​циональным золотым запасом и внутренним пред​ложением денег;
6) кроме золота, в международном обороте был при​знан английский фунт стерлингов.
После первой мировой войны наступил второй этап в эволюции мировой валютной системы, называемый «золотодевизным стандартом». На Международной конференции по экономическим и финансовым вопросам в Генуе в 1922 году отмечалось, что имеющиеся запасы золота капиталистических стран недостаточны для уре​гулирования расчетов по внешней торговле и других опе​раций. Кроме золота и английского фунта стерлингов, рекомендовалось использовать так же доллар США. Обе валюты, призванные выполнять роль международного платежного средства.
В период относительной стабилизации в результате денежных реформ 1924-1928 годах «золотой монометаллизм» был восстановлен, но несколько модифицирован в двух новых формах: 1) золотослиткового, 2) золотодевизного.
Золотослитковый стандарт был принят в экономически более сильных странах с большими запасами золота: Анг​лии (1925 г.), Франции (1928 г.), Японии (1930 г.). Боль​шинство других стран — Германия (1924 г.), Австралия, Дания, Норвегия (1928 г.) — ввели золотодевизный стан​дарт.
При золотослитковом стандарте в стране отсутству​ет непосредственно разменивание банкнот на золотые монеты, обмен на золото происходил в форме размена на золотые слитки определенного веса и пробы. Например, в Англии нужно было предъявить банкноты на сумму 1700 ф. ст., что равнялось 12,4 кг золота. Таким обра​зом, золото стало служить фактически лишь резервом для международных расчетов.
Золотодевизный стандарт представлял собой такую форму золотого стандарта, при котором национальные банкноты размениваются не на золото, а на валюту дру​гих стран (на девизы, размениваемые в свою очередь на золотые слитки).
Причина введения «неполноценного» золотомонетного стандарта состояла в стремлении к централизации золота и сосредоточении его в центральных банках в качестве стратегического средства.
Широкое распространение золотодевизного стандарта закрепило возможную зависимость одних стран от дру​гих: доллар США и английский фунт стерлингов стали основой ряда валют.
Кризисные потрясения в валютной сфере в период ва​лютной депрессии наглядно показали, что мировая ва​лютная система нуждается в реформировании. С 1944 года наступает третий этап эволюции мировой валютной системы: на Бреттон-Вудской конференции был принят золотодевизный стандарт, основанный на зо​лоте и двух «ключевых валютах» —долларе США и фун​те стерлингов, поэтому чаще встречается название золо​товалютный стандарт. Данный стандарт относился только к международной валютной системе, внутренняя денежная система функционировала на базе неразменных кредитных денег.
Основными принципами Бреттон-Вудской валютной системы являлись:
— сохранение функции мировых денег за золотом при одновременном использовании резервных валют (доллар США, фунт стерлингов);
— обязательный размен резервных валют на золото по официальному курсу 35 долларов за 1 тройскую унцию (31,1 гр.);
— валютный паритет каждой национальной денежной единицы, устанавливавшийся в золоте и долларах;
—допускаемое отклонение валютных курсов от ва​лютного паритета не более ±1%;
— контроль и регулирование валютных отношений, возлагавшийся на международные валютно-кредитные организации — Международный валютный фонд и Международный банк реконструкции и раз​вития;
— урегулирование золотом платежных балансов при их нарушении.
В 1976 году на совещании в Кингстоне на Ямайке пред​ставители 20 капиталистических стран достигли соглаше​ния о реформировании мировой валютной системы и в 1978 году Ямайские соглашения были ратифицированы большинством стран-членов МВФ. С этого момента начи​нается современный этап развития мировой валют​ной системы, а новая мировая валютная система полу​чила название Ямайской валютной системы. Ямайские соглашения внесли в механизм валютных отношений сле​дующие основные изменения:
— подтверждено крушение золотодолларового стан​дарта;
· зафиксирована демонетизация золота, отмена его «официальной цены» и любая привязка валют к зо​лоту;

— центральным банкам разрешалось продавать и по​купать золото как обычный товар по ценам «сво​бодного» рынка;
— эталоном ценности (для установления обменных кур​сов валют, оценки официальных активов и др.) ста​ли специальные права заимствования (СПЗ) — меж​дународные платежные и резервные средства, выпус​каемые МВФ и используемые для безналичных международных расчетов путем записей на специаль​ных счетах стран-членов МВФ. В функции СДР вхо​дит: регулирование платежных балансов, пополнение официальных валютных резервов, соизмерение сто​имости национальных валют;
— доллар официально приравнен к другим резервным валютам (марке ФРГ, швейцарскому франку, йене);
— узаконен режим свободно плавающих валютных курсов (в рамках МВФ и МБРР);
— расширилась сфера межгосударственного валютного регулирования;
— узаконено создание замкнутых валютных блоков, которые являются полноправными участниками международной валютной системы, но внутри них существуют особые отношения между участниками.
Вопрос. Элементы валютной системы.

Валюта (от англ. value — «цена, стоимость») — это денежная единица страны. Отдельные элементы валютных отношений появились еще в античном мире — Древней Греции и Древнем Риме в виде вексельного и меняльного дела. Следующим этапом развития валютных отношений стали средневековые «вексельные ярмарки» в знаменитых торговых центрах Западной Европы: Лионе, Антверпене и др. В условиях развития капиталистических отношений стала развиваться система международных расчетов через банки. Развитие международных валютных отношений было обусловлено созданием мирового рынка, углублением международного разделения труда, развитием экономических отношений в целом между различными государствами.

Между валютными отношениями и процессом воспроизводства существует прямая и обратная связь. Объективной основой валютных отношений является процесс общественного воспроизводства, международный обмен товарами, капиталами, услугами.

Валютные отношения вторичны по отношению к процессу воспроизводства, но тем не менее оказывают на него влияние, в частности валютные кризисы негативно отражаются на процессе воспроизводства. Состояние валютных отношений зависит от уровня развития экономики; национальной, мировой и политической обстановки.

Валютную систему можно рассматривать с экономической и организационно-правовой точек зрения. С экономической точки зрения валютная система — совокупность валютно-экономических отношений, исторически сложившихся на основе интернационализации хозяйственных связей.

С организационно-правовой — государственно-правовая форма организации валютных отношений страны, сложившаяся исторически на основе интернационализации хозяйственных связей и закрепленная национальным законодательством с учетом норм международного права.

Различаются национальная, региональная и мировая валютные системы.

Исторически вначале возникла национальная валютная система — совокупность валютно-экономических отношений, с помощью которых осуществляется международный платежный оборот, образуются и используются валютные ресурсы страны. Национальная валютная система является составной частью денежной системы страны, но она относительно самостоятельна и выходит за национальные границы. Ее особенности определяются степенью развития экономики и внешнеэкономических связей страны.

Национальная валютная система включает следующие элементы:

· национальную валюту;

· степень ее обратимости;

· паритет национальной валюты;

· режим курса национальной валюты;

· международную валютную ликвидность страны;

· наличие или отсутствие валютных ограничений;

· международные кредитные средства, регламентацию их использования;

· регламентацию международных расчетов страны;

· режим национального рынка и рынка золота;

· национальные органы, обслуживающие и регулирующие валютные отношения страны.

Национальная валютная система связана С мировой. Эта связь осуществляется через национальные банки; обслуживающие и регулирующие валютные отношения, и проявляется в межгосударственном валютном регулировании.

Мировая валютная система — закрепленная международными соглашениями форма организации международных валютных отношений, которые сложились на основе развития мировой системы хозяйства.

Мировая валютная система включает:

· резервные валюты, международные счетные единицы

· условия взаимной обратимости валют;

· унифицированный режим валютных паритетов;

· регламентациюрежимоввалютныхкурсов;

· межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности;

· межгосударственное регулирование валютных ограничений;

· унификацию правил использования международных кредитных средств обращения;

· унификацию основных форм международных расчетов;

· режим мировых валютных рынков и рынков золота;

· международные организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование.

Взаимная связь национальной и мировой валютных систем не означает их тождество, поскольку различны их задачи, условия функционирования и регулирования. Так, если национальная валютная система базируется на национальной валюте — денежной единице страны, то мировая валютная система базируется на одной или нескольких резервных валютах или международной счетной денежной единице.

Резервная (ключевая) валюта — особая категория конвертируемой национальной валюты ведущей капиталистической страны, кОторая выполняет функции международного платежного и резервного средства, служит базой определения валютного паритета и валютного курса для других стран.

Международная счетная денежная единица — валютная единица, используемая как условный масштаб для соизмерения международных требований и обязательств, установления валютного паритета и курса.

Следующий элемент валютной системы — степень конвертируемости валют. Конвертируемость представляет собой характеристику экономики определенного типа, которая в принципе не может быть создана разовым правительственным решением.

Степень конвертируемости валюты определяется состоянием и типом экономики. В наиболее широком плане конвертируемость национальной валюты представляет собой механизм прямой связи внутреннего рынка с мировым, что подразумевает подлинно многосторонний характер торговли (в отличие от двусторонних клирингов) и достаточную степень открытости экономики для внешней конкуренции. Исторически конвертируемость означала свободу размена национальной валюты на золото, а сегодня главным признаком конвертируемости является уровень валютных ограничений.

Следует разделить понятия твердая и конвертируемая валюта. Твердая валюта — валюта с устойчивым или повышающимся рыночным курсом и покупательной способностью. Она почти всегда является конвертируемой.

Конвертируемость бывает полная или частичная, внутренняя или внешняя. Полная конвертируемость подразумевает отсутствие валютных ограничений по текущим и финансовым операциям. Это характерно для свободно конвертируемых (обратимых) валют (СКВ), к которым относятся денежные единицы США, Канады, стран — членов ЕС, Швейцарии^Японии, и др. Некоторые СКВ широко используются в международных расчетах в качестве средства создания валютных резервов. Эти валюты называются резервными или ключевыми. Такой статус сейчас имеют евро, доллар США, английский фунт стерлингов, японская иена, швейцарский франк и др.

Частичная конвертируемость подразумевает сохранение тех или иных валютных ограничений. Для введения частичной конвертируемости необходимо как минимум наличие внутреннего рынка товаров, услуг, капиталов, валюты. Этот рынокдолжен быть сбалансирован и открыт в определенной степени для нерезидентов. Внутренняя конвертируемость означает Отсутствие ограничений для резидентов/Внешняя конвертируемость означает отсутствие ограничений для нерезидентов.

Элементом валютной системы является валютный паритет — соотношение между двумя валютами, установленное в законодательном порядке.

Фактически валюты ряда стран привязаны к одной из ведущих капиталистических валют или корзине валют. Валютный паритет служит основой валютного курса, который также является элементом валютной системы. Различаются фиксированные валютные курсы, колеблющиесяв узких рамках, и плавающие курсы, изменяющиеся в зависимости от рыночного спроса и предложения валюты.

Элементом валютной системы является международная валютная ликвидность, которая включает золотовалютные резервы, резервные кредиты в МВФ.

Периодически в рамках национальной валютной системы вводятся ограничения на операции с валютными ценностями.

Следующий элемент валютной системы — международные кредитные средства обращения. Регламентация их использования, как и практики международных расчетов, осуществляется в соответствии с унифицированными международными нормами, в их числе: Женевская конвенция (вексельная и чековая), Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов и инкассо и др.

Институциональная структура валютной системы подвергается регулированию на национальном, региональном и межгосударственном уровнях.

Вопрос. Причины и  формы международной  миграции рабочей силы.

Международная миграция рабочей силы — переме​щение трудоспособного населения из одной страны в дру​гую в поисках работы. Как процесс представляет собой единство эмиграции, иммиграции, реэмиграции.
Эмиграция — выезд из страны на постоянное или временное, но продолжительное проживание в другой стране.
Иммиграция — въезд в страну на постоянное или временное, как правило, долговременное проживание из другой страны.
Реэмиграция — возвращение эмигрантов на родину к постоянному месту жительства.
В соответствии с классификацией МОТ различают пять основных типов современной международной миграции:
1) переселенцы, переезжающие на постоянное место жительства;
2) работающие   по   контракту,   в   котором   чет​ко оговорен срок пребывания в принимающей, стране;
3) профессионалы, имеющие высокий уровень подго​товки, соответствующее образование, практический опыт работы, а также преподаватели и студенты, перемещающиеся в мировой системе высшего об​разования;
4) нелегальные иммигранты, в число которых вклю​чаются также иностранцы с просроченной или ту​ристической визой, занимающиеся тем не менее трудовой деятельностью;
5) беженцы — лица, вынужденные эмигрировать из своих стран из-за какой-либо угрозы.
К экономическим причинам миграции рабочей силы в мировой экономике относятся:
— различия в уровнях экономического развития стран и, как следствие этого, страновые различия в уров​нях заработной платы, жизни, социального обеспе​чения;
— различия в уровне обеспеченности отдельных стран трудовыми ресурсами;
— несоответствие количественных и качественных характеристик трудовых ресурсов материально-тех​нической базе национального производства;
— состояние национального рынка труда.
К причинам неэкономического порядка относятся политические, национальные, религиозные, расовые, семейные и другие условия, ведущие к миграции, нося​щей зачастую стихийный, внезапный и даже массовый характер.
Интенсивность международной миграции рабочей силы в мировом хозяйстве зависит от ряда факто​ров. Среди них:
— глобальный характер мирового экономического развития и растущая взаимозависимость стран;
— НТП, развитие которого сопровождается структур​ной перестройкой экономики, появлением новых профессий, изменением спроса на уже имеющиеся;
— развитие ТНК, способствующее соединению рабочей силы с капиталом, которые либо осуществляют дви​жение рабочей силы к капиталу, либо перемещают свой капитал в трудоизбыточные регионы мира;
— фазы экономического цикла, на которых находит​ся экономика отдельных стран и мировая экономи​ка в целом: в фазе подъема спрос на рабочую силу, в том числе и иностранную, возрастает, в фазе кри​зиса — падает;
— процессы экономической интеграции в мировом хозяйстве, стимулирующие международную мигра​цию рабочей силы между объединяющимися стра​нами, которые, как доказывает практика, превра​щаются в новые центры притяжения рабочей силы из третьих стран;
— растущее осознание людьми широких экономических возможностей, которыми располагают другие страны, развитие и удешевление транспортных средств, рас​ширение международной системы информации. 

В мировой практике сложилась следующая классифи​кация форм миграции рабочей силы: 1) по направлениям:
— миграция из развивающихся и бывших социалис​тических стран в промышленно развитые страны;
— миграция между промышленно развитыми стра​нами;
— миграция между развивающимися странами;
— миграция высококвалифицированной рабочей силы из промышленно развитых в развивающи​еся страны;
— миграция из развивающихся стран в бывшие социалистические страны;
2) по территориальному охвату:
— межконтинентальная;
— внутриконтинентальная;
3) по времени:
— безвозвратная;
— временная;
— сезонная;
4) по степени законности:
— легальная;
— нелегальная.
Вопрос. Последствия миграционных процессов для стран эмиграции и иммиграции. 

Использование иностранной рабочей силы прино​сит существенные выгоды странам иммиграции.
Во-первых, вследствие притока иностранных рабочих, обладающих высокой мобильностью, облегчаются струк​турные (отраслевые и региональные) изменения в эконо​мике страны. •
Во-вторых, существенна экономия принимающих стран на обучении прибывающих рабочих и специалис​тов. 
В-третьих, иностранная квалифицированная рабочая сила оплачивается ниже национальных кадров, в резуль​тате чего фирмы экономят на издержках и повышается конкурентоспособность производителей или продукции.
В-четвертых, велика роль иммигрантов в омоложе​нии структуры трудовых ресурсов промышленно разви​тых стран, имеющих тенденцию к старению. 
В-пятых, иммигранты, расширяя емкость внутренних товарных рынков, стимулируют рост производства и допол​нительную занятость в стране пребывания, а аккумулиро​ванные на их счетах в сберкассах значительные суммы денег могут быть использованы как дополнительный ис​точник накопления принимающей страны.
В-шестых, иностранные рабочие часто служат амор​тизатором между работодателями и национальными кад​рами в периоды кризисов, так как их увольняют первы​ми.
В-седьмых, иммигранты во многих странах заполня​ют вакансии, на которые нет претендентов среди мест​ного населения. Неквалифицированные работники из Турции и Северной Африки составляют 60-80% иммиг​рации в ФРГ и Франции. На тяжелую работу охотно нанимаются палестинцы в Израиле, индонезийцы в Ма​лайзии, боливийцы в Аргентине. 
Вместе с тем, иммиграция порождает в принима​ющих странах и ряд проблем и противоречий:
— обостряется ситуация на национальном рынке тру​да;
— вследствие роста предложения на рынке труда уси​ливается тенденция к снижению цены рабочей силы, в том числе и национальной;
— провоцируются национальные и этнические конф​ликты между коренным населением и иммигран​тами.
Неоднозначны последствия миграционных процес​сов и для стран, эмиграции. Положительным в отда​ющих странах является то, что:
— эмиграция облегчает положение на внутреннем рынке труда;
после работы за границей в страну возвращаются обученные, более квалифицированные рабочие, вно​сящие динамизм в экономическое развитие страны;
· для многих стран эмиграции переводы валютных средств эмигрантов становятся важным источником получения валюты. Вместе с тем эмиграция, наносит своим странам и экономический ущерб. Потеря части трудовых ресурсов в наиболее трудоспособном возрасте приводит к старению возрастной структуры населения, теряются затраты на общеобразовательную и профессиональную подготовку эмигрантов. Особенно отрицательны последствия оттока квалифицированных специалистов и ученых. 

Меж​дународная миграция рабочей силы на современном этапе имеет ярко выраженные особенности.
1. Прежде всего, отметим возрастание масштабов миграции.
2. К концу XX века центрами притяжения рабочей силы стали страны и регионы ускоренного экономичес​кого развития, a не «новые земли» и колонии, как это было ранее.
3. Промышленно развитые страны продолжают ос​таваться главными мировыми центрами притяжения рабочей силы. Последние десятилетия отмечены ростом численности иностранцев практически во всех промышленно развитых странах. На них приходится 54 млн. им​мигрантов — почти половина всех жителей планеты, про​живающих за пределами стран происхождения. 
4. Особенностью современного этапа является также увеличение внутриконтинентальной миграции. 
Процессы внутриконтинентальной миграции усили​лись также на американском и африканском конти​нентах.
5. Появление новых центров притяжения миграции. 
Вопрос.   Национальное регулирование процессов трудовой международной миграции

Миграционные процессы оказывают многоаспектное влияние на страны иммиграции и эмиграции. Естествен​но, что любое государство, осуществляя экономическую политику, не может не регламентировать процессы тру​довой миграции. С этой целью оно проводит определен​ную миграционную политику.
Государственная миграционная политика — это по​литика государства, направленная на регулирование экспор​та/импорта рабочей силы из данной страны или в нее.
Во всех промышленно развитых странах созданы го​сударственные органы, которым поручено решение воп​росов, связанных с перемещением иностранной рабочей силы через национальные границы.
Миграционная политика подразделяется на эмигра​ционную и иммиграционную. 
В экономической литературе выделяют три направ​ления иммиграционной политики.
1. Политика, базирующаяся на ограничении пребы​вания иммигрантов в стране, о чем они сразу же пре​дупреждаются.
Эта политика преследует цель постоянного обновле​ния трудящихся-мигрантов.
При ограничении срока пребывания в стране члены семьи иммигранта не имеют права на въезд.
2. Политика, разрешающая проживание без опреде​ленного срока с правом въезда членов семьи.
3. Политика, разрешающая постоянное проживание иммигрантов и предполагающая право на получение гражданства после определенного срока.
Большинство принимающих стран используют селек​тивный подход при регулировании и иммиграции. Его смысл заключается в том, что государство не препятству​ет въезду тех категорий работников, которые нужны в данной стране, ограничивая въезд всем остальным. Пе​речень желательных иммигрантов варьируется от стра​ны к стране, но обычно они относятся к данной из сле​дующих категорий:
— работники, готовые за минимальную плату выпол​нять тяжелую, вредную, грязную и неквалифици​рованную работу, — строительные, подсобные, се​зонные, вахтенные, муниципальные рабочие;
— специалисты для новых и перспективных отраслей — программисты, узкоспециализированные инже​неры, банковские служащие;
— представители редких профессий — ограншики алмазов, реставраторы картин, врачи, практикую​щие нетрадиционные методы лечения;
— специалисты с мировым именем — музыканты, артисты, ученые, спортсмены, врачи, писатели;
— крупные бизнесмены, переносящие свою деятель​ность в принимающую страну, инвестирующие ка​питал и создающие новые рабочие места.
Вопрос . Международное регулирование миграционных процессов

Система межгосударственного регулирования миг​рационных процессов включает в себя: двусторонние и многосторонние международные соглашения использо​вания труда мигрантов и их социально-экономических прав; деятельность международных экономических орга​низаций, таких, как Международная организация тру​да (МОТ), Всемирная организация здравоохранения (ВОЗ), Международная организация по миграции (MOM) и др.
Ведущая роль в регулировании процессов между​народной миграции принадлежит МОТ, имеющей статус специализированного учреждения ООН. Она была создана в 1919 году, согласно Версальскому мирному до​говору в рамках Лиги Наций, как Международная ко​миссия для выработки конвенций и рекомендаций по вопросам трудового законодательства и улучшения ус​ловий труда.
МОТ осуществляет деятельность по следующим на​правлениям:
1. Разработка конвенций и рекомендаций о труде.
2. Оказание технической помощи развивающимся странам Азии, Африки и Латинской Америки,
3. Обучение и просвещение по вопросам, входящим в круг деятельности МОТ.
Разработки конвенций и рекомендаций о труде — важнейшая форма деятельности МОТ. Содержащиеся в них международные нормы о труде охватывают самые

различные области трудовых отношений и социальных вопросов, относящихся к трудящимся-мигрантам. Среди них: защита трудящихся-мигрантов; равноправие граж​дан страны и иностранцев в области социального обеспе​чения; сохранение прав трудящихся-мигрантов в облас​ти социального обеспечения по инвалидности, старости, на случай потери  кормильца.
МОТ рекомендует всем странам, включенным в про​цессы миграции, координировать политику в области занятости, улучшать медицинское и общественное обслу​живание мигрантов, бороться против привлечения под​готовленных кадров и «утечки умов», облегчать добро​вольное возвращение мигрантов на родину.
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